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AKTUELLE ABSATZWIRTSCHAFT

Das Exportférderungssystem in Japan

Horst Nebel, Hamburg

an kann die Erfolge japanischer Exporteure in der
MVergangenheif als eine "glickliche Kombination
verschiedener Faktoren ansehen, die einerseits in unter-
nehmerischem Kénnen, in menschlicher Leistungswillig-
keit und Leistungsf&higkeit, andererseits aber auch auf
gewissen von auBen gebotenen Anreizen und vorteil-
haften Bedingungen beruhen. Von besonderer Wirk-
samkeit fiir den japanischen Export haben sich dabei
das enge Zusammenwirken, die gegenseitige Abstim-
mung und die vereinten Bemihungen von Industrie und
Industrieorganisationen mit den Regierungs-, Parlo-
ments- und Behdrdenstellen erwiesen.

Die Exportférderung ist fir den japanischen Staat ad-
ministrativ relativ einfach, da die staatliche EinfluB-
nahme auf den AuBenhandel in Japan bereits eine
gewisse Tradition besitzt, Schon seit der Periode der
weltwirtschaftlichen Krisenjahre 1931/32 bestehen ndm-
lich AuBenhandels- und DevisenkontrollmaBnahmen,
und die ExporiférderungsmaBnahmen sind ein inte-
grierter Bestandteil dieses umfassenden Systems.

A. DIREKTE STAATLICHE AUSFUHRFORDERUNGSMASSNAHMEN

I. Steverliche Ausfuhrbegiinstigung

Auf dem Gebiete der Stevern ist vom japanischen
Staat eine Reihe von MaBnahmen ergriffen worden,
um den exportierenden japanischen Unternehnern den
Zugang zuv den ausldndischen Mérkten zu erleichtern.

1. Einkommenstever

Handelsfirmen k&nnen 1% ihres Ausfuhrumsatzes von
ihrem zu verstevernden Einkommen abziehen; bei In-
dustrieunternehmen liegt dieser Satz sogar bei 3%
der Exportumsdtze aus Einzelgeschdften oder bei 5%
beim Export kompletter Anlagen. Die steverliche Ab-
setzung darf jedoch nicht mehr als 8090 der Gewinne

aus den Ausfuhrgeschdften betragen. Bei technischen -

Hilfeleistungen sind 5090 der erzielten Umsatzerlse
steverfrei.

2, Abschreil‘ung

a) Beschleunigte Abschreibungsmég-
lichkeit bei Ausfuhren: Hiernach ist es
gestattet, eine um 109 erhéhte Abschreibung auf
die Betriebsanlagen in Anspruch zu nehmen, wenn
in einem bestimmten Halbjahr der Exportumsatz
gegeniber dem Gesamtumsatz im Vergleich zur
vorhergehenden Halbjahrsperiode ebenfalls um
109 oder mehr angestiegen ist. Die erhthte Ab-
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schreibung ist jedoch auf 50%0 des Gesamtumsatzes
begrenzt. Die Wirkung dieser Mdglichkeit besteht
darin, dafl die Abschreibung eine erhdhte Gewinn-
minderung im Jahr der Abschreibungsperiode auf
die Anlagegiiter mit sich bringt. Damit ergeben sich
allerdings zwangsldufig in spdteren Perioden nur
noch geringere Abschreibungsméglichkeiten. Auf
der anderen Seite regen héhere AuBBenhandelsum-
sitze Uber die dadurch ebenfalls erhdhten Ab-
schreibungsmdglichkeiten zu "Neuinvestitionen - an.

b) Sonderabschreibung bei Grindung
von Avuslandsniederlassungen: Fall-
weise genehmigte Sonderabschreibungen begiin-
stigten in der Vergangenheit die Errichtung von
Auslandsniederlassungen. In der letzten Zeit sind
diese Sonderabschreibungen jedoch nur noch z8-
gernd gewdhrt worden,

3. Zoll-RiGckvergiitungen

Diese werden fir importierte Roh- und Hilfsmaterialien
gewdhrt, die nach einer Verarbeitung in Form veredel-
ter Giter zur Wiederausfuhr gelangen.

Il. Devisenwirtschaftliche Ausfuhrbegiinstigung

Da in Japan noch eine strenge Kontrolle des Zah-
lungsverkehrs im AuBenhandel besteht und eine Reihe
von Importgiitern (sog. Luxusgiiter) weiterhin der
Lizenzpflicht unierliegt, ist die Moglichkeit der freien
Verwendung von 5%, der Devisenerlése aus Export-
geschdften zur freien Einfuhr sonst lizenzpflichtiger
Waren fir japanische Unternehmen von Bedeutung.

lil. Ausfuhrfinanzierung

Die AuBlenhandelsfinanzierung ist auch in Japan eine
Domdne der Handelsbanken. Der steuernde und auBen-
handelsférdernde Einflu staatlicher MaBnahmen wird
daher Uber die Refinanzierungsméglichkeiten der Han-
delsbanken bei der Zentralbank — auf die die Regie-
rung einen erheblichen EinfluB ausibt — zur Geltung
gebracht, '

1. Kurzfristige Avsfuhrfinanzierung

a) Diskontierung von Vorfinanzierungs-
wechseln: Zur Vorfinanzierung - von fiir den
Export bestimmten Gotern, die sich noch im Sta-
dium der Herstellung befinden, hat die Bank von
Japan ein sogenanntes Exportvorauswech-
selsystem (Export-Advance-Bill-System) geschaf-
fen. Dieses kann sowohl von Exporthdndlern als




auch von Herstellern in Anspruch genommen wer-
den. Sobald bei den AuBenhandelsbanken aufer
dem Auftragsschreiben des Bestellers an den Expor-
teur auch ein Akkreditiv seitens der Bank des aus-
léndischen Kdufers vorliegt, diskontiert die Bank
von Japan die solchen Handelsgeschéften zugrunde
liegenden Wechsel.

Als Zinssdtze werden berechnet: zwischen Ge-
schéftsbanken und Kunden fiir 100 Yen Kreditbetrag
pro Tag 0,014 Yen (entsprechend einem Jahreszins
von 5,11%); zwischen der Bank von Japan und
den Geschdftsbanken fir 100 Yen Kreditbetrag
pro Tag 0,012 Yen (entsprechend einem Jahreszins

"~ von 4,38 %)

b)

In Anbetracht des hohen japanischen Zinsniveaus
von 10—149/s {(ben diese Sdize eine starke expori-
fordernde Wirkung aus.

Darlehensgewdhrung gegen Vorfi-
nanzierungswechsel: Bei Finanzierungs-
fillen, in denen ein Akkreditiv nicht gestellt werden
kann, jedoch ein Ausfuhrkontrakt vorliegt, gewdhrt
die Bank von Japan den Handelsbanken Darlehen
gegen die als Sicherheit zu hinterlegenden Aus-
fuhrvorfinanzierungswechsel bis zur H8he von 85 %%
des Wechselbetrages.

Die Zinssétze liegen hier etwas hdher und betra-
gen: zwischen Geschdftsbanken und Kunden fiir

100 Yen Kreditbetrag pro Tag 0,016 Yen (entspre-

<)

d)

e)

chend einem Jahreszins von 5,84%/%); zwischen der
Bank von Japan und den Geschéftsbanken fiir
100 Yen Kreditbetrag pro Tag 0,013 Yen (entspre-
chend einem Jahreszins von 4,75 %).

Diskontierung von Exportwechseln
(Yen Usance Bill for Export): Die Bank von Japan
nimmt ferner normale Handelswechsel, denen ein
Exportgeschdft zugrunde liegt und die von einem
japanischen Exporteur in Yen gezogen werden,
zum Diskont an. Die Laufzeit der Wechsel soll drei
Monate nicht Gbersteigen. Die Zinsrate ist dieselbe
wie beim Diskont von Exporivorauswechseln (5,11 %
pro Jahr Geschédftsbank—Kunde; 4,389 pro Jahr
Bank von Japan—Geschdftsbank).

Finanzierung von Spezialgeschdaf-
ten: Um die Finanzierung von Spezialgeschdften,
insbesondere Lieferungen an die US-Streitkréfte, zu
erleichtern, kann auch hier das Exportvorauswech-
selsystem Anwendung finden.

Finanzierung von Exporten zu Re-
parationszwecken: Der Erleichterung der
Finanzierung der Exporte im Rahmen der Reparc-
tionsvertrge Japans mit den Philippinen, mit
Burma, Indonesien und- Vietnam dienen zwei wei-
tere Finanzierungsmethoden, Beim Export von An-
lagen und Investitionsgitern wird die Finanzierung
von der Export-Import-Bank zu den Bedingungen
der langfristigen Finanzierung (siche unten) durch-
gefihri. Beim Export von Konsumgitern findet da-
gegen ebenfalls das Exportvorauswechsel- und das
Exportwechselsystem Anwendung. Allen Finanzie-
rungsanirigen fir diese Geschédfte missen die von

f)

2

den japanischen Behérden bestétigten Kontrakte
des Exporteurs mit den Kommissionen der vier Ldn-
der und die Ausfuhrgenehmigungen beigefigt sein.

Finanzierung Gber Fremdwdhrungs-
wechsel: Dieses Finanzierungssystem ist seit
dem 1. September 1961 neu eingefihrt worden.
Jede authorisierte AuBlenhandelsbank kann dem-
nach Uber Fremdwdhrungsbetrdge ausgestellte Han-
delswechsel ihrer Kunden, denen Ausfuhrgeschdfte
zugrunde liegen, zu niedrigem Zinssatz bei der
Bank von Japan rediskontieren. Voraussetzung ist
die Anwendbarkeit des Exporthandelswechselver-
sicherungssystems. Die Laufzeit der Wechsel soll in
der Regel 5 Monate nicht ibersteigen. Es ist jedoch
nur eine Reihe wichtiger Welthandelswédhrungen
zugelassen. Die Zinsrate betrégt 2,55% p. a.

Durch diese Finanzierungsméglichkeit versucht die
Bank von Japan Exporteure zu veranlassen, mit
den Auslandskunden in ausldndischer Wéhrung zu
kontrahieren. Sie selbst sichert sich durch Rediskon-
tierung Fremdwdhrungen fir ihr Portefeuille. Der
Selbstzweck einer fristgerechten Sicherung des An-
falls von Devisen 188t sich auch an dem von der
Zentralbank festgesetzten hohen  Zinssatz von
10,959 p.a. bei Zahlungsverzug (Prolongation des
Wechsels) erkennen.

Langfristige Ausfuhrfinanzierung

Die langfristige - Exportfinanzierung hat nach dem
Kriege im Zuge der starken Ausdehnung des Ausfuhr-
geschdftes in Anlagen und Investitionsgitern gréBere
Bedeutung erlangt. Die staailiche Export-lmport-Bank
(Griindung 1950) hat auf diesem Gebiet eine fihrende
Rolle Obernommen. »

21 Finanzierungsfdlle

a)

b)

9

d)

Aulsfuhr von kompletten Anlagen und technischer
Hilfe.

Die Export-Import-Bank stellt die finanziellen Mittel
zur Verfigung, die erforderlich sind, um Avusfuhrge-
schédfte von Anlagen (eingeschlossen alle notwendigen
Maschinen, Kessel, Fahrzeuge nebst Zubehdr und Er-
satzteilen und die zum Betrieb erforderliche erste
Grundausstattung mit Rohmaterial) zu ermdglichen.
Hierzu gehdren auch Anleihen an die Ké&ufer zur Be-
streitung der Kosten von technischer Hilfeleistung.

Auslandsinvestierungen.

Die Export-lmport-Bank gibt gleichfalls Mittel, die zur
Beteiligung an ausldndischen juristischen Personen
durch Ubernahme von Anteilen erforderlich sind.-

Unternehmen im Ausland.

Die Export-Import-Bank gewdhrt ferner langfristige
Kredite zur Errichtung von Industrieunternehmen, die
von [apanischen Unternehmern im Ausland betrieben
werden sollen.

Wirtschaftliche Entwicklungsarbeit durch ausléndi-
sche Regierungen.

Die Export-Import-Bank vermag Kredite auch auf solche
Arbeiten auszudehnen, die im Auftrage von ausléndi-
schen Regierungen durch japanische Unternehmer im
Rahmen wirtschaftlicher Entwicklungsprojekte ausge-
fihrt werden. Voraussetzung fir die Kreditgewdhrung
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ist, daf3 die Arbeiisergebnisse direkt oder indirekt fir
die japanische Wirtschaft von Bedeutung sind und die
erforderlichen Materialien aus Japan geliefert werden.

e} Finanzierung vor KontraktabschluB.

Yor KontraktabschiuB ist die Finanzierung durch die
Export-Import-Bank  nur méglich, wenn entweder der
Anlagenexport fir die japanische Wirtschaft von héch-
stem Nutzen ist und der Verkaufsabschlu3 gesichert ist
oder die Giter im Wege einer &ffentlichen Ausschrei-
bung verkauft werden missen und die Gestellung einer
Kautionssumme erforderlich ist.

f) Finanzierung von Investitionen ausléndischer Regie-
rungen.

Die Félle a) bis d) betreffen ausschlieBlich die Finan-
zierung japanischer Geschéftsunternehmen. Die Export-
Import-Bank kann jedoch auch ausldéndischen Regie-
rungen Kredite gewdhren, wenn diese japanische Wa-
ren oder technische Hilfe importieren. Das gleiche gilt
unter gewissen Voraussetzungen auch, wenn sich die
ausldndischen Regierungen an Geschdftsunternehmen
japanischer Staatsangehériger auBerhalb Japans betei-
ligen wollen und die gegebenen Mittel zum Kauf japa-
nischer Waren Verwendung finden.

2.2 Finanzierungsmethoden
a) Gemeinschaftsfinanzierung.

Gemeinschafisfinanzierung der Export-Import-Bank mit
den Handelsbanken ist die Regel. Normalerweise

stevern die Handelsbanken 20 % der fir das Ausfuhr-

geschdft benédtigten Summe bei, wdhrend die Export-
Import-Bank die restlichen 80 % finanziert. Die Finan-
zierung von Investitionen japanischer Unternehmen im
Ausland ist jedoch nur bis zu einer Hohe von 50 % fir
den einzelnen Antragsteller méglich.

b) Unabhéngige Finanzierung.

Die unabhdngige Finanzierung durch die Export-import-
Bank ist in den Fdllen méglich, in denen die Gemein-
schaftsfinanzierung mit Handelsbanken sehr schwierig
ist und das in Frage stehende Anlagenexportgeschéft
oder die technische Hilfe von besonderer Bedeutung
fur die japanische Wirtschaft ist.

¢} Wechseldiskontierung.

In den Féllen, in denen eine Handelsbank das Geschdft
allein finonziert hat, kann sie Wechsel, die von ihr
ausgestellt und vom Exporteur akzeptiert sind, zum
Diskont bei der Export-Import-Bank einreichen,

23 Zinssdtze

a) bei Finanzierung von Ausfuhren und technischer
Hilfe. .
Die Zinssétze liegen zwischen 4% und 7% pro Johr.
lhre Héhe hdngt im Einzelfall v.a. vom allgemeinen
Beitrag des Geschdftes fir die Entwicklung und die
Erhaltung des Markies ab.

b) bei Finanzierung Uberseeischer Investierungen und
Unternehmen.
Der geringste Zinssatz betrdgt hier 4,5%. Im ibrigen
gelten die unter a) genannten Voraussetzungen.

¢) bei Gemeinschaftsfinanzierung.

Die Geschaftsbanken sind in ihrer Zinsgestaltung bei

Gemeinschaftsfinanzierungen frei.

24 Riockzahlungsfristen: Die reguldren
Rickzahlungsfristen betragen bei durch die Export-
Import-Bank finanzierten Exporien’ oder ftechnischer
Hilfe zwischen 6 Monaten und 5 Jahren und unter be-
sonderen Umsténden 5 bis 15 Jahre. Ferner ist die
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kurzfristige Finanzierung von 3 bis 6 Monaten mdg-
lich., Im Prinzip betrdgt die Verfallfrist fir Wechsel
aus dissen Geschdften mehr cls 6 Monate. In Einzel-
fallen kénnen Wechsel mit einem Verfall von
3—6 Monaten zum Diskont eingereicht werden. Die
Ruckzahlungsifristen aus der Investitionsfinanzierung
oder Uberseeischen Unternehmensfinanzierung liegen
zwischen 1 Jahr bis zu 10 Jahren, in Sonderfdllen auch
bis zu 20 Jahren.

Die Rickzahlungen finden in folgender Weise statt:
Bei Finanzierung von Exportgitern und technischer
Hilfe im Normalfalle in regelmdBigen Betrégen. In
Sonderféllen kann die Rickzahlung progressiv gestal-
tet werden. Bei Investitionsfinanzierungen kénnen die
gleichen Methoden angewendet werden. Die ersten
3 Jahre kénnen riickzahlungsfrei gestaltet werden.

25 Sicherheiten und Garantien: In aller
Regel verlangt die Export-Import-Bank vom Expori-
hdndler oder Hersteller eine Zahlungsgarantie. Die
Bank kann dafiir eine Forderungszession oder ein
Grundpfandrecht entgegennehmen. Ein &hnliches Prin-
zip gilt fir Uberseeinvestierungen oder Uberseeunter-
nehmen. Die Bank kann vom Kreditnehmer die Vor-
lage der Rechnung verlangen und die Forderung oder
die. Ware als Sicherheit in Anspruch nehmen. Die
Finanzierung ‘ist nur mdglich, wenn der Exporthéndler
oder der Hersteller eine Versicherung nach dem Export-
versicherungsgesetz abgeschlossen hat oder einen
Kompensationsvertrag nach dem Wechselkursrisiko-
kompensationssystem des Anlagenexportes vorweist.

26 Garantie einer Verpflichtung durch
die Export-Impori-Bank: In den Féllen, in
denen ein zugelassener Exporthdndler oder Hersteller
die notwendigen Mittel von einer anderen Seite als der
Export-Import-Bank erhalten hat, kann die Bank an
Stelle der Ublicherweise vorgesehenen eigenen Kredi-
tierung eine Garantieverpflichtung eingehen. In diesen
Féllen betrdgt die Garantieprovision im Minimum 0,5 %e
pro Jahr. Der Zinssatz ist jedoch abhdngig von dem
Beitrag, den das Geschdft zur allgemeinen Entwick-
lungsférderung leistet, den Kreditbedingungen und den
Kreditsicherheiten. Die Bedingungen sind die gleichen
wie in den Féllen ordentlicher Beleihungen.

3. Das Wechselkurs‘risiko-Kompansa'Hons-
system im Anlagenexport

(Plant Export Exchange Loss Compensaﬁoﬁ System)

a) Zweck des Systems und Deckungs-
bereich: Beim Anlagenexport sind im allge-
meinen die Mittel fir eine lange Zeitspanne ge-
bunden. Die Zahlung wird in der Regel im Ver-
fahren des langfristigen Kredites abgewickelt. Ex-
porteure tragen daher das Wechselkursrisiko bis
zum Zahlungseingang. Das kann zu hohen Ver-
lusten fihren.

Um diesen Verlusten zu begegnen, wird Exporteuren
von der Regierung eine Deckungsmdglichkeit ge-
boten. Ein Kompensationsvertrag deckt den Gesamt-
betrag oder den Teilbetrag, der aus dem Export zu
erwarten ist, Dieser Vertrag wird in den Fdllen an-
geboten, in denen der Export japanischer Erzeug-



nisse den Exportmarkt nachhaltig zu férdern in der
Lage ist oder im Falle technischer Hilfe dazu bei-

trégt, einen Markt fir Japan zu entwickeln oder

zvu erhalten.

b) VertragsabschluB und Vertragsbe-
dingungen: Antridge auf AbschluB eines sol-
chen Vertrages kdnnen Exporteure von Anlagen
stellen, -Der Antrag muB8 spdtestens bis zum Ver-
schiffungstage bei der Export-Import-Bank einge-
gangen sein. Die Laufzeit eines Loss Compensation
‘Kontraktes kann bis zu 15 Jahren betragen. Die
Prémie betrdgt 0,5% pro Jahr.

¢} Félligkeit der Kompensation: Wenn
der Exporteur die Zahlung fir seine Lieferung er-
hélt, wird der Wechselkurs des Zahlungstages in Be-
ziehung gesetzt zum Wechselkurs des AbschluB-
tages. Wenn der Wechselkurs am Zahlungstag un-
ginstiger als am AbschluBtag ist, erhdlt der Ex-
porteur eine entsprechende Kompensation. Ist der
Wechselkurs giinstiger, muB der Exporteur den ent-
sprechenden Betrag an die Finanzbehdrden ab-
liefern.

Das System kann nur angewendet werden, wenn
die Zahlungsvereinbarungen des Anlagenexportes
6 Monate Uberschreiten, Ein gleichzeitiger Abschluf3
eines Kurskontraktes mit einer Handelsbank for
dasselbe Geschdft ist nicht statthaft.

4, Finanzierung iGber auslindische
Wéhrungen

(Foreign Currency Fund Deposit System)

Der groBte Teil der Devisenbesttinde Japans wird
im Namen und fior Rechnung des Japanischen Finanz-
ministeriums bei ausldndischen Banken als Festgeld
oder Sichtdepositen gehalten. Ein Teil ist jedoch bei
japanischen Banken unter bestimmten Voraussetzungen
eingelegt. Der Zweck dieser Einlagen liegt darin, die
avthorisierten japanischen AuBenhandelsbanken in

ihrer Geschdftstdtigkeit zu stdrken. Als Zinssatz sind”

for Gelder in US$ 2,5% p. a. und fir Gelder in £ 4%
p. a. festgelegt. ’

Die Zweigniederlassungen japanischer Firmen im Aus-
land kénnen diese Gelder zu 5,5%0—5,75% p.a.
fir US$ und zu 8% p.a. fir £ entleihen. Ferner
dirfen diese Gelder auch freiziigig im Rahmen der
AuBenhandelsfinanzierung beim Export japanischer
Erzeugnisse verwendet werden.

Japanische Firmen im Ausland kénnen Kredite aus
diesen Fonds zu folgenden Zwecken erhalten:

— als Gelder fiir Akkreditivgestellungen,

— zur Bezahlung einer Import- oder Exportrechnung,
oder Import-

— zu  Garantiezwecken bei Export-

geschdften,

— zur Bezahlung von Gebihren und Abgaben nach
- Wareneingang im Hafen.

IV Avusfuhrversicherung

Japanische Exporteure erhalien. vom Staat die Mog-
lichkeit, acht verschiedene Ausfuhrrisiken, die von pri-
vaten Versicherungsgesellschaften nicht oder nur zu

v

verhdlinisméBig hohen Prémiensdizen in Deckung ge-
nommen werden, zu giinstigen Versicherungsprdmien
abzusichern. Die jopanische Regierung fungiert in allen
Fallen als Versicherer und nimmt die technische Ab-
wicklung Uber eine dem AuBenhandelsministerium

. (MITI) gesondert abgeschlossene , Ausfuhrversicherungs-

sektion” vor, Bei dieser Sektion oder ihren &rtlichen
Niederlassungen miissen alle Versicherungsantrdge und
Schadensfélle angemeldet werden.

Diese staatliche Exportvérsicherung wurde im Jahre
1950 eingefihrt.

Zur Zeit kdnnen folgende acht Risiken gedeckt werden:

1. Allgemeine Ausfuhrversicherung

im Rahmen der ,Allgemeinen Ausfuhrversicherung”
werden Verluste gedeckt, die Exporthéindler oder Pro-
duzenten erleiden, wenn die von ihnen exportierten
Guter durch RestriktionsmaBBnahmen der Importlénder
nicht mehr an den K&ufer abgeliefert werden kdnnen
oder Krieg und andere Félle hdherer Gewalt die Aus-
lieferung verhindern. In Féllen von Totalverlusten wer-
den 909 des Fakturenwertes durch die Versicherung
ersetzt. Imagindre Gewinne werden nicht gedeckt.

km Regelfall wird der Schaden an den Exporteur er-
stattet, Wegen der vielfach vorgenommenen Export-
finanzierung durch die Handelsbanken ist jedoch auch
eine Zession der Versicherung an diese moglich.

Die Versicherungsprémie wird zwischen dem Ver-
sicherer und dem Versicherungsnehmer auf Grund
des Expartfakturenwertes frei ausgehandelt. Als Richt-
stiize dienen folgende Prdmien pro 100 Yen: fur
2 Monate 0,25 Yen, for 3 Monate 0,33 Yen, fir
5 Monate 0,404 Yen, fir 8 Monate 0,472 Yen. Fir je
weitere vier Monate Versicherungszeit werden zu der
8-Monats-Préimie 0,062 Yen zugeschlagen. Wenn das
Risiko vom Versicherer hdher eingeschdfzt wird, kén-
nen Préimien bis zur zehnfachen Hohe der gewdhn-
lichen Prémie erhoben werden. '

o2 Ausfohrpreisversicherung

Diese Versicherungsart deckt die Verluste, die dem

. Versicherten nach der Verschiffung durch verzégerte

oder nicht getdtigte Zahlung entstehen kénnen. Es
spielt dabei keine Rolle, ob die Nichtleistung der
Zahlung durch Transferverboie des Kéuferlandes, durch
Krieg, Revolution oder Unruhen hervorgerufen wird.
Auch der finanzielle Zusammenbruch des Kéufers wird
durch die Versicherung mitgedeckt. )

Die Ausfuhrpreisversicherung unterscheidet sich von der
allgemeinen Ausfuhrversicherung dadurch, daB8 der
Verlust bei der Ausfuhrpreisversicherung durch die Un-
méglichkeit der Zahlung seitens des Kaufers, bei der
Ausfuhrversicherung dagegen durch die Unméglichkeit
der Lieferung enisteht.

Die Versicherung deckt Verluste bis zu 90% des Ex-
portfakiurenwertes, bei technischer Hilfeleistung nur
bis zu 809, Die Versicherung kann von jedem Export-
héndler oder Hersteller abgeschlossen werden und ist
ebenfalls zessionsfdhig.
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’

Die Basisprdmie betrdgt 0,42 Yen fir 3 Monate. Fir
.je weitere 3 Monate ist-erneut die Grundrate mit
einem’ Aufschlag von 0,10 Yen zu zahlen. Bei hdherem
Risiko kénnen auch Versicherungsprdmien in der zwei-
bis dreifachen Hshe erhoben werden. Beim Vorliegen
eines unwiderruflichen Akkreditivs, wenn der Kdufer
eine ausléndische Regierung ist oder die Zahlung der
Exportwaren durch die Garantie der Regierung des
Kauferlandes gewdhrleistet wird, kénnen die Prdmien
auf die Hélfte der Grundprémie herabgesetzt werden.

3. Avsfuhrwechselversicherung

Durch die Ausfuhrwechselversicherung kénnen Verluste
gedeckt werden, die eine authorisierte AuBBenhandels-
bank im Falle des Protestes eines Exportwechsels er-
leidet. Der Versicherte ist also die AuBenhandelsbank.
Zur Vereinfachung der technischen Abwicklung wird
die Versicherung gewdhnlich in der Form einer jdhr-
lichen Globalversicherung abgeschlossen, die den f{e-
weiligen Exportwechselbestand einschlieBt, .im Scha-
densfalle werden 809/ des Verlustes vergitet.

Die Versicherungsprémie beléuft sich auf 0,26 Yen pro
100 Yen bei Sichtwechseln, Bei anderen Wechselarten
wird die Versicherungsprdmie dem jeweiligen Einzel-
fall angepaBt,

Im Raohmen dieser Versicherung ist eine zusdtzliche
Kompensationsversicherung fiir weitere 15 % der
Wechselsumme bzw. des erlittenen Schadens méglich.
Die Garantie fir diese 15% der Wechselsumme ber-
nehmen die Bezirksregierungen am Sitze der japani-
schen Exporteure.

4. Ausfuhrfinanzierungsversicherung

Hierbei kénnen folgende Risiken: abgedeckt werden:
Unméglichkeit des Exportes, gleich aus welcher Ur-
sache; Lieferungsunmdglichkeit des Vorlieferers des
Herstellers oder des Herstellers an den Exporteur; Un-
méglichkeit des Exporthéndlers oder Herstellers, seine
finanziellen Verpflichtungen aus einem von einer Han-
delsbank finanzierten Exportgeschéft dieser gegeniber
zu erfillen.

Der Versicherungsnehmer ist stets eine Handelsbank,
die dem Hersteller oder Exporteur einen Kredit zur
Durchfibrung der Produktion oder des Exportgeschdf-
tes gewdhrt hat. Bei Schdden werden 80% der Ver-
sicherungssumme ersetzt. In besonderen Féllen kdnnen
weitere 15 %% bei den Bezirksregierungen gedeckt
werden.

'

Die Versicherungsprémie belduft sich auf 0,25 Yen pro
100 Yen Versicherungssumme bei Wechseln mit einer
Laufzeit von 2 Monaten. Sofern die- Laufzeit der
Wechsel 2 Monate iibersteigt, erfolgt ein Zuschlag von
0,004 Yen pro 100 Yen fir |eden weiteren Tag.

5. Ausfuhrversicheruvng bei
lagern im Ausland

Konsignaiions-

Zweck dieser Versicherungsart ist die Deckung von
Risiken, die japanischen Exporteuren aus im Ausland
unterhaltenen Konsignationslagern entstehen k&nnen,
Dieser Versicherung liegt der Gedanke zugrunde, durch
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Konsignationslager im Ausland eine allgemeine Ex-
poriférderung zuv erreichen. Der ausléndische Kdufer
soll Gelegenheit haben, japanische Waren an einem
ihm erreichbaren Orte zu besichtigen. Als Risiken wer-
den alle Abweichungen vom Konsignationsvertrag ge-
deckt. Dazu zéhlen in erster Linie Schdden und Ver-
luste, die an den Gutern in Konsignationslagern durch
Feuer, Diebstahl oder andere Umsténde entstehen, die
der Konsignationslagerhalter zu vertreten hat, Die
Versicherung deckt jedoch nicht Zahlungsverzégerun-
gen, die zu Lasten des Konsignationslagerhalters
gehen, obwohl die Ware bereits verkauft und vom
Kéufer an den Lagerhalter bezahlt worden ist.

Im Versicherungsfall werden 80 der Schadenssumme
vergiitet, Die Versicherungssumme steht in freier Wahl
des Versicherungsnehmers. Die Prémie belguft sich auf
2 Yen pro 100 Yen Versicherungssumme. Die ,Aus-
fuhrversicherungssektion® kann, sofern sie im Einzel-

falle ein Risiko héher einschétzt, Prémienzuschldge er-
heben.

6, Versicﬁerung der Auslandswerbung

Durch diese Versicherung schitzt der jopanische Staat
Hersteller und Exporteure von Ausfuhrwaren gegen
Verluste aus Muster- und Werbeaufwand auf ber-
seeischen Exportmdrkten, die nicht durch spétere Aus-
fuhren wdhrend einer vorher bestimmten Periode ge-.
deckt werden. .

Die Berechnung wird in der folgenden Weise vorge- -
nommen:

Gesamtexport wéhrend der Werbepenode

/. gewshnliche Exportmenge

= Exportanstieg

Exportanstieg + Werbeaufwand

= Periodenwerbeausgabe

Effektive Werbeausgabe

J. Periodenwerbeausgabe

= Verlust

Als Objekte der Versicherung kénnen Anzeigen in Zei-
tungen, Zeitschriften, Werbung durch Radiostationen,
Kataloge, kostenfreie Musfer, Ausstellungsaufwand,
Maschinenvorfihrung u.a. in Deckung gegeben wer-
den.

Als Versicherungssumme wird die Gesamtausgabe an-
gesehen, - die wéhrend einer vorher festgelegten
Werbeperiode vorgesehen ist, Die Vergltung ist im
Schadensfall auf 509, der Versicherungssumme be-
grenzf,

-Die Préimie betrdgt 4,30 Yen pro 100 Yen Versiche-

rungssumme. Safern. das Risiko h8her eingeschdtzt
wird, ist die Erhebung einer hdheren Prémie méglich.
Zwei Monate nach Beendigung des im Versicherungs-
vertrag bestimmten Werbezeitraumes kdnnen Scha-
densantréige eingereicht werden. Die Zahlung der Aus-
fallsumme erfolgt in der Regel nach weiteren
2 Monaten.

7. Versicherung von Auslandsinvestitionen.

Diese Versicherungssparte deckt Verluste, die ein In-
vestor in Aktien oder Anteilen einer juristischen Per-
son im Ausland auf Grund von auBergewdhnlichen
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Notfdllen oder Kreditrisiken des auslédndischen Unter-
nehmens erleidet. Es kdnnen nur Aktien und Anteile,
jedoch keine Anleihen, Kredite oder technische Hilfe
versichert” werden. Als Risiko gilt insbesondere die
Ubernahme der Aktien durch eine ausléndische Regie-
rung, Auflésung oder Schdden der ausldndischen Ge-
sellschaft durch Krieg und Revolution, Betriebsstill-
legungen durch Rohmaterialschwierigkeiten v. &.

Der Investor muB3 den Versicherungsvertrag unmittel-
bar im AnschluB an den Kauf der Aktien oder Anteile
abschlieBen, Eine weitere Voraussetzung ist, daf} die

Investierung auf ldngere Sicht gesehen zu einer Ver- -

besserung der japanischen Zahlungsbilanz beizutragen
verspricht,

Die Hoéhe der Versicherungssumme steht im Ermessen
des Versicherungsnehmers; die Versicherungsbedingun-
gen kénnen jdhrlich einer Revision unterzogen wer-
- den. Ein Schadensantrag kann zwei Monate nach dem
als Schaden anzusehenden Ereignis beim Versicherer
gestellt werden. Die Wartefrist bis zur Auszahlung be-
tragt ebenfalls zwei Monate. Der Versicherte bleibt
jedoch trotz Empfanges der Versicherungssumme ge-
halten, den Schaden nach bester Maglichkeit in der
Zukunft herabzusetzen und den entsprechenden Teil
der nachtréglich erhaltenen Gelder zuriickzuzahlen.
Als Prémie ist zur Zeit eine Rate von 076 Yen pro
100 Yen Versicherungssumme fir jedes Jahr festgelegt.

8. Versicherung der Gewinne aus
Avsliandsinvestitionen

Zweck dieser Versicherung ist, Auslandsinvestitionen
durch japanische Staatsangehdrige zu férdern. Als
. Fernziel soll durch die Uberweisung der im Ausland
erziclten Gewinne eine Entlastung der japanischen
Zahlungsbilanz erreicht werden.

Die versicherungsfahigen Risiken umfassen die Behin-
derung des Transfers, Dividendenkontrollen, Widerruf
unter Umstdnden erforderlicher Gewinntransfarlizen-
zen oder die Beschlagnahme von Gewinnen durch
MaBnahmen ausldndischer Staaten. Die Versicherung
wird féllig, wenn seit dem Schadensereignis ein Zeit-
raum. von mehr als zwei Jahren verstrichen ist. Dieser
verhgltnismdBig lange Zeitraum soll die Investoren
~davon abhalten, nicht geniigend durchdachte Investi-
- tionen zu tétigen. Von den erlittenen Verlusten werden
75% erstattet. Der Versicherungsnehmer ist gehalten,
alle méglichen MaBnahmen zu ergreifen, um nach-
traglich von seinem Schuldner befriedigt zu werden.

Der Versicherungsvertrag ist auf die Héchstdaver von
10 Jahren begrenzt, Die Versicherungssumme wird auf
der Basis der zu erwartenden Dividende frei ausge-
handelt. Als Versicherungspréimie werden 0,76 Yen
pro 100 Yen Versicherungssumme fir ein Jahr erhoben.
Sobald im ‘Schadensfalle die zweijdhrige Karenzzeit
gberschritten ist, erfolgt die Auszahlung der Versiche-
rungssume im Regelfalle durch den Versicherer nach
weiteren zwei Monaten.

Vi

B. GEMEINSAME AUSFUHRFORDERUNGSMASSNAHMEN
VON STAAT UND WIRTSCHAFT

Neben den direkten AusfuhrférderungsmaBBnahmen
gibt es eine Reihe institutioneller Einrichtungen auf
staatlicher und privater Ebene, deren Wirksamkeit sich
auf die Ausfuhrférderung in einer mehr indirekien
Weise auswirkt.

1. Die Tatigkeit der JETRO
a) Entstehung

Im Februar 1951 wurde auf gemeinsamen BeschluB3
der japanischen Regierung und der japanischen
Wirtschaftsverbdnde eine gemeinsam getragene
Organisation mit dem Ziel gegriindet, die auBen-
wirtschaftlichen Beziehungen Japans zu intensie-
vieren. Vorbild war eine zwischen den beiden
Weltkriegen in England unter dem Namen ,British
Export Trade Research Organisation” unterhaltene
Gesellschaft zur Férderung der Ausfuhr. In An-
lehnung hieran erhielt die japanische Einrichtung
den Namen ,Japan External Trade Recovery
- Organization (JETRO).

Wenige Zeit spdter wurden noch zwei weitere Or-
ganisationen mit speziellen Aufgabenbereichen ge-
grindet, und zwar der ,International Trade Fair
Council” - sowie das ,Japan Council of Trade
" Office”. Zum Zwecke der Koordinierung der sich in
ihren Aufgabenbereichen z.T. iiberschneidenden
Organisationen und vor allem zur Verstérkung der
Wirksamkeit im In- und Ausland erfolgte im Sep-
tember 1954 eine Zusammenlegung unter dem
Namen ,Japan Export Trade Promotion Agency”.
Da sich die Kurzbezeichnung ,JETRO” bereits ein-
gebirgert hatte, wurde diese beibehalten.

b) Ziele

Da im jopanischen AuBlenhandel eine hohe Anzahl
kleinerer und mittlerer Unternehmen tdtig ist, die
sich die erforderlichen Marktdaten im  Auslande
wegen der verhdltnisméBig hohen Kostenbelastung
nur schwerlich auf Grund eigener Initiative ver-
schaffen kénnen, oblag der JETRO von Beginn ihrer
Tatigkeit an als eine der wichtigsten Aufgaben,
diesen Unternehmen als Aufienhandelsinformations-
und -vermittlungsbiiros zu dienen. Auch Groflunter-
nehmen nehmen die Dienste der JETRO in An-
spruch, obgleich diese Firmen im allgemeinen
eigene Auslandsorganisationen besitzen.

¢) Organisation

Die JETRO hat gegenwidirtig ein Kapital von
2 Milliarden Yen (22,2 Mill. DM).- Sie empfdngt
jéhrlich aus dem Budget erhebliche Zuschiisse. Ur-
springlich lag die Hauptverwaltung in Osaka,
wurde jedoch spéter nach Tokio verlagert, um einen -
engeren Kontakt zu den maBgeblichen Wirtschafts-
kreisen pflegen zu kénnen. Zweigstellen bestehen
in den Stddten Osaka, Kobe, Nagoya, Yokohama,
Hiroshima, Fukuoka, Sendai, Shimonoseki. Dariber -
hinaus stehen in einer Anzahl weiterer Stédte In-
formationsstellen zur Verfiigung.
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" Im- Ausland unterhdlt die JETRO eine Reihe voﬁ
-.Trade Centers”, so u.a. in New York, San Fran-

zisko, Chicago, Toronto, Cairo, Bangkok, Hamburg,

Disseldorf, Sydney, Mexico, Los Angeles, Hong-
kong, Singapur, Paris. .Research Offices”, Markt-
forschungsbiros, werden - in mehr als weiteren
40 Stidten der Welt betrieben.

FunktionsméfBig gliedert sich die JETRO neben der
allgemeinen Verwaltungs- und Kassenabteilung in
die Arbeitsstéibe: Exportmarkiplanung, Handelsaus-
kinfte, Auslandsberichterstattung und Marktfor-
schung. Das erste Jahresbudget der JETRO in Héhe
von 100 Mio Yen im Jahre 1951/52 hat sich in-
zwischen. bis - zum Rechnungsjahr 1962/63 auf
3,26 Mrd. Yen erhoht. Von diesen Mitteln flossen
1,77 Mrd. Yen aus staatlichen Zuschissen.

Die Personalstdrke belduft sich gegenwdrtig auf
etwa 400 Angestellte in der Zentrale und den
Zweigbiros in Japan sowie auf 120 Bedienstete an
den ausldndischen Pldtzen.

d) Arbeitsgebiete

Marktuntersuchungen im "Ausland sind eines ‘der
gréBten Arbeitsgebiete der JETRO. Zu diesem
Zweck werden die Dienste von Korrespondenten
im Ausland ebenso in Anspruch genommen wie die
eigenen Handelsbiros. Gegenstdnde der Markt-
untersuchungen sind Marktverhélinisse im Ausland
im allgemeinen und fir spezielle Erzeugnisse,
Avuflenhandelsbestimmungen fremder Ldnder v. d.

Die gesammelten informationen werden japanischen
Unternehmen im Rahmen einer laufenden Bericht-
erstatiung Uber verschiedene Publikationen 'in japa-
nischer Sprache zugeleitet. Hierzu zdhlt insbeson-
dere ,Tsusho Koho“ ({AuBenhandelsbulletin), das
téglich erscheint und in erster Linie Nachrichten
amtlichen und halbamtlichen Charakters versffent-
licht. Ferner werden Kaigai Shikyo Sohu Ho (Aus-
landsmarkt-Eildienst, zweimal wéchentlich), Kaigai
Shijo Geppo (Berichte Uber die Auslandsmérkie),
JETRO Chosa Chiryo (Einzelnachrichten), Boeki
Tokei {AuBenhandelsstatistik) herausgegeben, Auf
Anfrage werden an japanische Interessenten auch
Einzelauskinfte Uber die Marktverhélinisse im Aus-
land, iber Zolle, Steuern, AuBenhundelscwack-
lung v.dergl. m. erteilt.

e) Werbung

Die Werbeubtellung der JETRO bearbeitet aus-
léndische Mdrkte, um neuve Absatzmdglichkeiten fur
japanische Produkte zu erschlieBen. Sie bedient sich
der Film- und Rundfunkwerbung im Ausland, gibt
Anzeigen in ausldndischen Publikationen auf und
befreut die folgenden, in englischer Sprache er-
scheinenden und fir das  Auslandspublikum be-
stimmten Ver&ffentlichungen: ,Japan Trade Guide®,
«Jopan Trade Bulletin®, ,Trade and industry of
Japan®, ,Machines for Cottage Industry”, ,Survey
of Economic Conditions in Japan®, ,Commerce of
Japan®, ,Foreign Trade of Japan”.
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Die im Ausland unterhaltenen Handelszentren stel-
len japanische Waren aus und tragen damit eben-
falls zu den Werbebemihungen bei.

Die JETRO unterhélt eigene ,Design Centers”, um
for den ausléndischen Geschmack ansprechende
Werbezeichen und Muster zu gestalten, die fir
japanische Waren auf den Auslandsmdrkien wer-
ben sollen. ‘Sie arbeitet mit Textil-, Keramik- und
Porzellanentwerfern in Jopan zusammen, um diese
Uber die im Ausland vorherrschenden Geschmacks-
richtungen zu informieren.

f) Messen und Ausstellungen

Bei Messen und Ausstellungen unterstitzt die JETRO
japanische Kaufleute und fihrt oftmals Kollektiv-
ausstellungssténde fir japanische Unternehmen in
eigener Regie. Japanische Mustermessen im Ausland
werden in der Regel von der JETRO veranstaltet.
Im Rahmen der Ausstellungstétigkeit sind verschie- -
dene besondere Formen der Prdsentation japani-
scher Giiter im Ausland zu nennen. Vor einigen
Jahren ist in den Vereinigten Staaten eine Avuto-
kolonne als reisende Ausstellung in vielen Stadten
gezeigt worden. Ferner ist ein japanisches Schiff
als schwimmende Ausstellung eingerichtet worden
und hat bereits in zahlreichen Hé&fen der Wels
ausléndischen Interessenten die Mdglichkeit gebo-
ten, sich einen umfassenden Uberblick Gber das An-
gebot der japanischen Industrie zu verschaffen. Das
Schiff wird mit einer auf den neuesten Stand ge-
brachten Kollektion im Sommer europdische Héfen
besuchen und auch in Hamburg erwartet.

2. Qualitdtskontrolle der Ausfuhrwaren

Sowohl die japanische Regierung als auch die japa-
nischen Exporfeure haben sich in gemeinsamen An-
strengungen in der Zeit nach dem zweiten Weltkrieg
darum bemiht, den aus der Vorkriegszeit stammenden
Ruf der japanischen Waren als ,billig und schlecht”
durch erhebliche Qualitéitsverbesserungen zy dndern.
Die japanische Regierung erlie bereits 1948 ein Ge-
setz zur Kontrolle der Exportwaren, um die Produzen-
ten zu einem hohen Qualitétsstandard ihrer Erzeug-
nisse zu zwingen. Das ,Exportinspektionsgeseiz” rief
neutrale und unparteiische Kontrollorgane ins Leben, -
um sowohl die Qualitdt der Exportgiiter als auch die
Qualitdt der Verpackung zu untersuchen.

Das erste Gesetz zur Kontrolle der Exportgiiter- wies
gewisse Mdngel auf. Diese bestanden in erster Linie
darin, daB die Exporteure lediglich verpflichtet waren,
bei den Kontrollinstanzen. ein- Musterstick der zu ex-
portierenden Erzeugnisse zu hinterlegen. Ein bestimm- .
ter Qualitdisstandard dieses Musterstiickes war nicht
vorgeschrieben. 1957/58 erfolgte eine Revision dieses -
Gesetzes. Das neuve Gesetz schreibt fir eine Vielzahl
von Erzeugnissen einen Mindeststandard der Qualitét
zwingend vor. Zur Zeit sind 183 Gegenstdnde der
maschinen- und " metallverarbeitenden Industrie, ein-
schlieBlich Kamera, Ferngldser und N&hmaschinen,
72 Erzeugnisse der Textilindustrie, wie Seiden-, Woll-
und Baumwollerzeugnisse, 102 andere Industriewaren.
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wie Glas, Porzellan, Fillhalter, 47 land- und forstwirt-
schaftliche Produkte und 4 Erzeugnisse der Fohrzeug-

industrie, wie Schiffe, Schiffsmotoren und Kessel Ge- .

. genstand einer eingehenden dem

Export.

Inspektion vor

Um eine sichere Kontrolle zu gewdhrleisten, sind un-
abhdngige Inspektionsorgane tétig. Es handelt sich um
13 regierungsamtliche Institute und 27 Organisationen
- mit Prifungsbefugnis, die auf &ffentlich-rechtlicher
Grundlage von den Industrieverbdnden unter staat-
licher Aufsicht getragen werden.

Normalerweise erfolgt die Prifung der Ware im Fer-
tigzustand unmittelbar vor dem Export. Je nach Schwie-
rigkeitsgrad der Herstellung setzt die Untersuchung
bei einzelnen Erzeugnissen auch schon beim Rohmate-
rial ein und wird wdhrend des Herstellungsprozesses
laufend fortgefiihrt. Diese Inspektionsart ist z.B. bei
Textilien und im Schiff- und Schwermaschinenbau
blich. Die Exportprodukte werden nach der erfolgten
Qualitéts- und Verpackungskontrolle zur ldentitdts-
sicherung unter besonderen VerschluB genommen. So-
bald der VerschluB oder die Versiegelung gebrochen
wird, erlischt automatisch das Recht zur Ausfuhr dieser
Waren.

Nur wenige Erzeugnisse, z.B. Pharmazeutika, unter-
_ liegen nicht der Exportinspektion, da sie auf Grund
gesundheitsrechtlicher oder anderer gesetzlicher Be-
stimmungen ohnehin bei der Herstellung laufend dber-

" wacht werden.

Gegenilber dem friheren weist das neve Gesetz bei
Umgehung wesentlich schérfere Strafbestimmungen
auf. So kénnen Gefdngnisstrafen bis zu'3 Jahren und
Geldstrafen bis zv 300000 Yen verhdéngt werden. Fir-

. men, die die Exportkontrollen for die von ihnen her-

gestellten Waren umgehen, kdnnen zeitweilig oder
permanent von der weiteren Ausfuhr ausgeschlossen
werden.

'C. EIGENE AUSFUHRFORDERUNGSMASSNAHMEN
DER JAPANISCHEN WIRTSCHAFT

1. Ausfuhrgemeinschaften

Im Rahmen des im August 1952 in Japan in Kraft ge-
tretenen Ausfuhrfdrderungsgesetzes wurde erstmalig
nach dem zweiten Weltkrieg wieder die Méglichkeit
‘des Zusammenschlusses japanischer Firmen zu Aus-
fuhrgemeinschaften erdffnet. Das Interesse zur Grin-
dung dieser Gemeinschaften ging gleichermaflen von
der japanischen Regierung als auch von der Industrie
avs, Die Aufgabenstellung der Ausfuhrgemeinschaften
wurde in erster Linie darin gesehen, die Ausfuhr und
- Preisgestaltung mittlerer und kleinerer Firmen im Inter-
esse aller Mitglieder zu organisieren und zu férdern.
Nach den japanischen geseizlichen Bestimmungen ist
die Berechtigung zum Abschlul von Vereinbarungen
zwischen Exporteuren und zur Festsetzung von Bestim-
mungen fiir die Mitglieder von Ausfuhrgemeinschaften
dann gegeben, wenn beim Export nach einem bestimm-
ten Lande durch gegenseitige Preisunterbietungen die
Gefahr der Schddigung von Interessen der beteiligten
.Handelsfirmen vorliegt, die Exporteure im Vergleich zu
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konkurrierenden L&ndern unter unginstigen Bedingun-
gen arbeiten oder wenn die Ausfuhr in bestimmte neue
Mdrkte durch starke ausléndische Konkurrenz geféhr-
det wird. ‘ -

Die Tatigkeit japanischer Ausfuhrgemeinschaften er-
streckt sich u.a. auf die Bekdmpfung von unfairen
Handelspraktiken (Aufkldrung der Mitglieder), auf
den ErlaB verbindlicher Vorschriften for die Mitglieder,
die Behandlung der Exportversicherungsvertréige, die
Ausgabe von Ursprungszeugnissen, die Vermittlung
von Geschdftspartnern und die Bearbeitung von Ver-
einbarungen Gber Ausfuhrpreise und Ausfuhrmengen.
In enger Zusammenarbeit mit den entsprechenden Or-
ganen der JETRO obliegt den Ausfuhrgemeinschaften
ferner die Werbung im Ausland, -die Beteiligung an
Ausstellungen und Messen, die Marktuntersuchung und
Marktbeobachtung sowie das Studium der Export-
marktlage fir die jeweilig vertretenen Industriezweige
in allen wichtigen Welthandelsldndern.

1954 belief sich die Zahl der Ausfuhrgemeinschaften
auf 37; sie hat sich inzwischen auf 53 erhoht. Die
Gliederung ist im allgemeinen branchenmdBig.

In den meisten Exportzusammenschlissen gibt es Ko-
ordinationsausschiisse fir die einzelnen Handelspart-
ner und Absatzgebiete, Ebenso existiert ein' gemein-
schaftlicher KoordinierungssausschuB  fur sémtliche .
Ausfuhrgemeinschaften.

Ausfuhrgemeinschaften - erfuhren in der Anfangszeit
finanzielle Unterstitzung aus Haushaltsmitteln des
Staates. Die urspringlich verhdlinismé&Big hohen Zu-
schiisse wurden jedoch spdter eingestellt, um die Ge-
meinschaften mehr zur Selbsthilfe anzuhalten. Die
Streichungen sind auch damit begrindet worden, daf3
die Tatigkeit der JETRO fortlaufend erheblich ausge-
baut worden ist und die finanziellen Aufwendungen
des Staates fir diese Organisation im Laufe der Jahre
in hohem MafBle ausgeweitet wurden.

2. Nutzung privater banktechnischer Méglichkeiten fiir
die japanische AuBenhandelsférderung

Auf der Ebene der japanischen Geschdftsbanken wer-
den banktechnische Méglichkeiten genutzt, die eben-
falls in ihren Auswirkungen der japanischen AuBen-
handelsfdrderung zugute kommen.

a) Postlavizeitkredite

Postlavfzeitkredite ausléndischer Korrespondenz-
banken an die japanischen Handelsbanken bieten
wegen des in der Nachkriegszeit herkémmlich recht
hohen inneren japanischen Zinsniveaus eine wei-
tere Mdglichkeit der AuBenhandelsfinanzierung mit
gleichzeitiger auBenhandelsférdernder Wirkung,
da in vielen Welthandelsldndern das Zinsniveau
for kurzfristige Kredite im allgemeinen bedeutend
niedriger als in Japan liegt.

Die japanischen Banken machen sich dieses Zins-
gefdlle in Form eines Postlaufzeitkredites zunutze,
wie folgendes Beispiel verdeutlichen. mag: Wenn
eine Handelsbank von ihrem:-Kunden z. B. einen
Ausfuhrwechsel Gber einen bestimmten Betrag
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Ubernommen hat, sendet sie den Wechsel ihrer
Korrespondenzbank auf dem Ublichen Postwege
und teilt gleichzeitig den Betrag auf telegrafischem
Wege mit. Noch Empfang der telegrafischen Mit-
teilung schreibt die ausldndische Korrespondenz-
bank der japanischen Bank den Betrag sofort gut.
Der in dieser Weise unmittelbar zur Verfiigung ge-
stellte Betrag besitzt somit den Charakter eines
kurzfristigen Zwischenkredites aus Geldmarktmitteln
des auslé@ndischen Finanzmarktes bis zum Eingang
des Wechsels bei der Korrespondenzbank und zum
Einzug des Wechsels beim Kéufer der japanischen
Ware. Die japanische Bank ist ihrerseits wieder in
der Lage, ihrem Kunden den Betrag unmittelbar
zur Verfigung zu stellen. Auf diese banktechnische
Verfahrensweise wird ein niedriges ausldndisches
Geldmarktzinsniveau der japanischen Exportwirt-
schaft nutzbar gemacht.

b) Finanzierung auvf dem US-Gelidmarkt

In einer besonderen Weise wird auch die Bereit-
schaft einiger Spezialbanken in New York genutzt,
in ein Wechselgeschéft als Akzeptbank einzutreten.
Die japanische Bank ibernimmt von ihren Kunden
Handelswechsel, zahlbar in US $ und mit Laufzeiten
von 30, 60 oder 90 Tagen nach Sicht, und sendet
diese Wechsel ihrer Korrespondenzbank in New
York zum Akzept. Diese Bankakzepte werden als-
dann durch die akzeptierenden Bankh&user tber
Akzepthduser an ,Investors” weiterverkauft. Trotz
der von der japanischen AuBenhandelsbank zu
zahlenden Akzepiprovision an den amerikanischen
Akzeptanten und der fir das vermittelnde Akzept-
- haus fdlligen Vermitilungsprovision ist fir die japa-
nischen Banken die Finanzierung von Handelswech-
‘seln auf dem amerikanischen Markt billiger als auf
dem heimischen Markt. Dies hot seine Ursache in
der leichteren Verwertbarkeit derartiger Bankak-
zepte durch die Investors, da solche Akzepte von
den Federal Reserve Banken als Geldmarkiregu-
lierungsmittel mitverwendet werden. Infolgedessen
ist der Ankaufssatz for derartige Akzepte wegen
der @blicherweise niedrigen US-Geldmarkisétze
verhéltnisméaBig gering. Damit stellt diese Méglich-
keit der AuBenhandelsfinanzierung ebenfalls ein
ginstiges Instrument fir die {opanische Exportwirt-
schaft dar.

3. Japan Consulting Institute

Von fiinfzehn japanischen Firmen des Schwermaschi-
nenbaues wurde im September 1955 unter dem Namen
Japan Heavy Machinery Technical Service Associa-
tion” eine Gemeinschaftsorganisation mit dem Ziel
gegriindet, die aus dem Ausland an die einzelnen Un-
ternehmen herangetragenen Wiinsche und Anregun-
gen auf dem Gebiete des Schwermaschinenbaues inso-
weit einer gemeinschaftlichen Bearbeitung zu Gberlas-
sen, wie sie den technischen Wissens- und Erfahrungs-
stand bzw. das Kapazitdtsvolumen eines einzelnen
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Herstellers dieser Branche sberschreiten. Im Juni 1957
nahm die Gemeinschaftsgrindung den kirzeren und
einprdgsameren Namen ,Japan Consulting Institute” an.

Das Institut entwickelte speziell auf dem Sektor des
Grofianlagenbaues besondere Initiative. Von den vor-
bereitenden Untersuchungen hinsichtlich der &rilichen
Bedingungen Uber die Anlagenplanung und die Koor-
dinierung der Einzellieferungen der Mitgliedsfirmen
bis zur Inbetriecbnahme und Unterweisung des &rt-
lichen Personals reichen die Dienstleistungen. Daneben
erstreckt sich der Aufgabenbereich auch auf Verfah-
rensberatungen allgemeiner Art. Zu diesem Zweck
stellt das Institut interessierten Abnehmern Handbiicher
allgemeiner Art, Kataloge, aber auch spezielle Unter-
suchungen dber den jeweiligen neuesten Stand des
japanischen Schwermaschinenbauves auf Anfrage zur

* Verfigung.

Zur Erleichterung der Akquisitions- und Geschdftsab-
wicklung unterhélt das Institut sechs Zweigstellen in
Ubersee, so in Thailand, Burma, Indien, Pakistan, Bra-
silien und Argentinien. Diese Biros sind jeweils mit
fachkundigen ‘Ingenieuren besetzt.

Im Laufe der letzten Jahre vermochte die Institution
dem japanischen Schwermaschinenbau zahlreiche Auf-
trdge zu sichern und hat v. a. betriebsbereite Anlagen
als Gemeinschaftslieferungen der Mitglieder auf den
Arbeitsgebieten Diingemittel, Zement, Zucker, Zellstoff
und Papier, Wasserkraftanlagen, Transportgerétschaf-
ten sowie im Eisenbahn- und U-Bahn-Bau erstellt.

4. Overseas Construction Association of Japan

In einer ghnlichen Weise wie auf dem Schwermaschi-
nengebiet haben sich im Jahre 1955 eine Reihe Bau-
firmen aller Arbeitsgebiete zur Grindung eines Ge-
meinschaftsunternehmens unter dem Namen ,Over-
seas Construction Association of Japan* zusammen-
geschlossen. Ziel dieser Gemeinschaftsgrindung war
es, auch auf den ausldndischen Mdrkten, insbesondere
im Groflobjektbau, als Wettbewerber aufzutreten und
FuB zu fassen.

Zu diesem Zweck fihrte die Association Untersuchun-
gen der ausléndischen Baumethoden auf den Uber-
seeischen Mdrkien durch und brachte sie den Mitglie-
dern zur Kenntnis. Schon wenige Zeit spdter wurden
systematisch die Ausschreibungen von GroBobjekten
im Ausland wahrgenommen und z. T. in Gemeinschafts-
arbeit Offerten abgegeben. Zu den Bauausfihrungen
traten als ergéinzende Geschéfte in der Folge auch
Dienstleistungen im Bauwesen wie Projekiplanung und
technische Hilfeleistungen bei Uberseeischen Baupro-
jekten. Neben den urspriinglich verhdltnisméBig weni-
gen Grinderfirmen der Association beteiligten sich
spéter zahlreiche andere Unternehmen. — Gegenwdir-
tig zéhlt die Association 64 Baufirmen des Hochbaues,
9 Firmen des Tiefbaues, 7 Firmen, die sich ausschlieB-
lich mit der Verlegung von Rohrleitungen befassen,
18 Firmen, die elekirische Freileitungen erstellen,
5 Hafenbauunternehmungen, 7 Briickenbauunterneh-
mungen und 9 Firmen beratender Ingenieure.



