~ A Service of
’. b Leibniz-Informationszentrum

.j B I l I Wirtschaft
) o o o Leibniz Information Centre
Make Your PUbllCCltlonS VZSlble. h for Economics ' '

Gunther, Jutta; Jindra, Bjorn; Sischka, Daniel

Article

Auslandische Investoren und einheimische Zulieferer
in Transformationsékonomien: Was beférdert positive
externe Effekte?

Wirtschaft im Wandel

Provided in Cooperation with:
Halle Institute for Economic Research (IWH) - Member of the Leibniz Association

Suggested Citation: Gunther, Jutta; Jindra, Bjorn; Sischka, Daniel (2009) : Auslandische Investoren
und einheimische Zulieferer in Transformationsékonomien: Was beférdert positive externe Effekte?,
Wirtschaft im Wandel, ISSN 2194-2129, Leibniz-Institut fur Wirtschaftsforschung Halle (IWH), Halle
(Saale), Vol. 15, Iss. 9, pp. 366-371

This Version is available at:
https://hdl.handle.net/10419/143750

Standard-Nutzungsbedingungen: Terms of use:

Die Dokumente auf EconStor durfen zu eigenen wissenschaftlichen Documents in EconStor may be saved and copied for your personal
Zwecken und zum Privatgebrauch gespeichert und kopiert werden. and scholarly purposes.

Sie durfen die Dokumente nicht fiir 6ffentliche oder kommerzielle You are not to copy documents for public or commercial purposes, to
Zwecke vervielféltigen, 6ffentlich ausstellen, 6ffentlich zugénglich exhibit the documents publicly, to make them publicly available on the
machen, vertreiben oder anderweitig nutzen. internet, or to distribute or otherwise use the documents in public.
Sofern die Verfasser die Dokumente unter Open-Content-Lizenzen If the documents have been made available under an Open Content
(insbesondere CC-Lizenzen) zur Verfiigung gestellt haben sollten, Licence (especially Creative Commons Licences), you may exercise
gelten abweichend von diesen Nutzungsbedingungen die in der dort further usage rights as specified in the indicated licence.

genannten Lizenz gewahrten Nutzungsrechte.

Mitglied der

WWW.ECONSTOR.EU é@“}


https://www.econstor.eu/
https://www.zbw.eu/
http://www.zbw.eu/
https://hdl.handle.net/10419/143750
https://www.econstor.eu/
https://www.leibniz-gemeinschaft.de/

Auslandische Investoren und einheimische Zulieferer
in Transformationsdkonomien: Was befordert positive externe Effekte?

Aus theoretischer Sicht ergibt sich durch die An-
siedlung auslédndischer Unternehmen neben positi-
ven Effekten auf die lokale Produktion und Be-
schiftigung auch ein Potenzial filir technologische
Entwicklung durch direkten Technologietransfer
und positive externe technologische Effekte, von
denen einheimische Unternehmen profitieren kon-
nen. Aus dieser Perspektive sind auslédndische Direkt-
investitionen aus entwickelten Volkswirtschaften
potenziell ein technologischer Entwicklungsmotor.
Dies gilt auch fiir Ostdeutschland sowie die Oko-
nomien in Mittel- und Osteuropa, die ein historisch
gewachsenes industrielles Fundament und einen
relativ hohen Humankapitalbestand besitzen. Diese
Volkswirtschaften hatten wihrend der planwirt-
schaftlichen Phase den Anschluss zum westlichen
Stand der Technologie verloren. Seit Beginn der
Transformation befinden sie sich jedoch in einem
technologischen Autholprozess und im Prozess der
weltwirtschaftlichen Integration. Ob einheimische
Unternehmen in Transformationsldndern aus tech-
nologischer Sicht tatséchlich von der Prdsenz aus-
landischer Investoren profitieren, héngt von einer
Reihe von Faktoren ab.

Das IWH hat sich bereits in fritheren Studien
mit technologischen Entwicklungsimpulsen durch
auslidndische Direktinvestoren insbesondere hin-
sichtlich einheimischer Zulieferer auseinanderge-
setzt: Am Beispiel ausgewihlter ausliandischer
Investoren in Ungarn wurde zu Beginn dieses Jahr-
tausends festgestellt, dass der Anteil einheimischer
Zulieferungen relativ gering ist, weil vor allem die
hohen Qualititsanspriiche multinationaler Investo-
ren von einheimischen Zulieferern selten erfiillt
werden.? Somit wurde auch das Potenzial fiir posi-
tive externe technologische Effekte als begrenzt
eingeschitzt. In weiteren Analysen auf der Basis
von Befragungsdaten ausliandischer Tochterunter-
nehmen* in Ungarn, der Slowakei, Estland und
Slowenien konnte gezeigt werden, dass das Poten-

3 GUNTHER, J.: Kaum Technologiespillovers durch Zulie-
fererkontakte ausldndischer Tochtergesellschaften in Un-
garn, in: IWH, Wirtschaft im Wandel 13/2002, S. 383-389.

4 JINDRA, B.; STEPHAN, J.: Unter welchen Bedingungen
profitieren einheimische Zuliefererunternehmen von aus-
landischen Direktinvestitionen?, in: IWH, Wirtschaft im
Wandel 10/2006, S. 290-296. — JINDRA, B.; GIROUD, A.;
SCOTT-KENNEL, J.: Subsidiary Roles, Vertical Linkages
and Economic Development: Lessons from Transition
Economies, in: Journal of World Business, 2008.
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zial fiir positive externe technologische Effekte zum
einen von der einheimischen Wissensbasis und
zum anderen von der Heterogenitit, also von den
Charakteristika ausldandischer Investoren selbst ab-
hiangt. Die hier vorliegende Analyse vertieft die
Untersuchungen im Hinblick auf den zuletzt ge-
nannten Aspekt unter Verwendung aktueller Be-
fragungsdaten der IWH-FDI-Mikrodatenbank.

Die Theorie externer technologischer Effekte
durch Zulieferbeziehungen

Entsprechend der evolutionsdkonomischen Theo-
rie der technologischen Akkumulation in multi-
nationalen Unternehmen wird angenommen, dass
die Internationalisierung von Unternehmen die
Herausbildung eines firmenspezifischen technologi-
schen Vorteils fordert, der die Wettbewerbsposition
nachhaltig sichert.’ Interne Netzwerke des multi-
nationalen Unternehmens ermdglichen zum einen
den Transfer von Innovationen und Technologie,
was zu Skalenertrdgen durch Innovation fiihrt.
Zum anderen versucht das multinationale Unter-
nehmen externe technologische Effekte an ver-
schiedenen internationalen Standorten fiir sich zu
nutzen. Gleichzeitig konnen jedoch auch einheimi-
sche Unternehmen von positiven externen techno-
logischen Effekten am Standort — dessen technolo-
gische Wissensbasis kumulativ mit der Ansiedlung
ausldndischer Investoren erweitert wird — profitie-
ren. Aus theoretischer Sicht ist die vertikale Ein-
bindung ausléndischer Tochterunternehmen in die
einheimische Wertschopfungskette durch den Bezug
von Vorleistungen ein moglicher Kanal fiir das
Entstehen positiver externer technologischer Effek-
te.% Allerdings miissen einheimische Zulieferunter-
nehmen eine addquate Produktvielfalt und -qualitét,
eine ausreichend grof3e Produktionskapazitit sowie
flexible Lieferbedingungen bieten.” In Léandern,
die sich in einem technologischen Autholprozess
befinden, konnen diese Anforderungen teilweise
nur durch die Einfiihrung neuer Prozesstechnolo-
gien, Normen, Standards und organisatorischer In-

5 CANTWELL, I: Technological Innovations in Multina-
tional Corporations. Blackwell: Oxford 1989.

6 RODRIGUEZ-CLARE, A.: Multinationals, Linkages, and
Economic Development, in: The American Economic Re-
view 86 (4), 1996, pp. 852-873.

7 GUNTHER, J., a. a. O.
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novationen erflillt werden. Somit induziert die Nach-
frage ausléndischer Investoren technologische An-
passungsmafBnahmen, die zu Produktivititssteige-
rungen bei einheimischen Zulieferunternehmen
fithren konnen. Wenn der Zulieferer den technologie-
induzierten Produktivititseffekt nicht vollstindig
iiber einen niedrigeren Preis an den auslidndischen
Investor als Abnehmer weitergibt, kommt es zu po-
sitiven externen Effekten. Weitere positive externe
Effekte entstehen, wenn andere Abnehmer des
einheimischen Zulieferers vom niedrigeren Preis
profitieren, ohne dafiir eine spezifische Leistung
erbracht zu haben.8

Firmenspezifische Determinanten positiver
externer technologischer Effekte

Grundsétzlich wird in der Theorie unterstellt, dass
mit steigendem Anteil einheimischer Zulieferun-
gen an den Gesamtvorleistungen des ausldndischen
Tochterunternehmens die positiven externen tech-
nologischen Effekte zunehmen.® Empirische Un-
tersuchungen zu Produktivititseffekten bei ein-
heimischen Unternehmen durch ausldndische
Direktinvestitionen, die Lieferbeziechungen durch
Input-Output-Koeffizienten approximieren, konnen
diesen Zusammenhang allerdings nur teilweise
belegen.!9 Das konnte darin begriindet liegen, dass
eine gewisse verbleibende Einbindung in interna-
tionale Wertschopfungsketten iiber den Bezug von
Vorleistungen aus dem Ausland auch fiir das Ent-
stehen positiver externer technologischer Effekte
bei einheimischen Zulieferunternehmen férderlich
ist. Auf diese Weise werden importierte und lokal
bezogene Vorleistungen im Produktionsprozess des
ausldndischen Tochterunternehmens kombiniert,
was den technologischen Anpassungsdruck bei
einheimischen Zulieferunternehmen im Hinblick
auf Kompatibilitit erh6ht. Um diesen Zusammen-
hang adédquat zu testen, muss die Analyse neben
dem Anteil einheimischer Zulieferungen ausléandi-
scher Tochtergesellschaften ebenso weitere fir-

8 Siehe hierzu MARKUSEN, J. R.; VENABLES, A. J.: Foreign
Direct Investment as a Catalyst for Industrial Development,
in: European Economic Review 43, 1999, pp. 335-356. —
RODRIGUEZ-CLARE, A, a. a. O.

9 MARKUSEN, J. R.; VENABLES, A. J, a.a. 0. —
RODRIGUEZ-CLARE, A., a. a. O.

10 JINDRA, B.: Empirical Studies: Approaches, Methodo-
logical Problems and Findings, in: J. Stephan et al. (eds),
FDI and Technology Transfer in Transition Countries:
Theory — Method of Research — Empirical Evidence.
Palgrave Macmillan: Basingstoke 2005, pp. 30-71.
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Kasten 1:
Die IWH-FDI-Mikrodatenbank

Die vorliegende Untersuchung wurde mit Hilfe von
Unternehmensdaten der IWH-FDI-Mikrodatenbank
aus der Befragungswelle des Jahres 2007 durchge-
fiihrt. Diese Datenbank basiert auf einer jahrlichen
Unternehmensbefragung, die seit 2007 in Ost-
deutschland und alle zwei Jahre zusétzlich in aus-
gewihlten Landern Mittel- und Osteuropas durchge-
fithrt wird. In der Befragungswelle 2007 besteht die
Grundgesamtheit aus rechtlich eigenstéindigen Un-
ternehmen des Verarbeitenden Gewerbes in Kroatien,
Ostdeutschland, Polen, Ruménien und Slowenien,
die eine auslidndische Beteiligung von mindestens
10% aufweisen. Fiir Ostdeutschland beinhaltet die
Grundgesamtheit zusitzlich Unternehmen, an denen
sich ein westdeutscher multinationaler Investor zu
mindestens 10% beteiligt. Die Grundgesamtheit um-
fasst somit 6 833 Unternehmen mit ca. 1,1 Millio-
nen Beschiftigten. Vom Herbst 2006 bis zum
Friihjahr 2007 wurden vollstdndige Befragungen mit
809 Unternehmen realisiert. Dies entspricht einer
Riicklaufquote von 11,84% der Grundgesamtheit.
Die Verteilung der Unternehmen in der Stichprobe
auf die Industrien (WZ 2003, Zweisteller) weicht
maximal drei Prozentpunkte von der Verteilung der
Grundgesamtheit ab. Der Anteil der Unternehmen je
Land in der Stichprobe (Kroatien 17,80%, Slowe-
nien 4,94%, Polen 13,60%, Ruménien 27,19%, Ost-
deutschland 36,46%) entspricht weitgehend der
Verteilung in der Grundgesamtheit. MittelgroBe (50
bis 249 Mitarbeiter) und grole Unternehmen (iiber
249 Mitarbeiter) sind in der Stichprobe {iberrepra-
sentiert. Die ausldndischen Tochtergesellschaften
wurden unter anderem danach gefragt, welche Be-
deutung sie sich selbst als Quelle fiir FuE und Inno-
vationen in einheimischen Zulieferunternehmen (ge-
messen auf einer Skala von 1 — nicht wichtig — bis 5
— extrem wichtig —) beimessen. Diese subjektive
Selbsteinschitzung dient in der vorliegenden Ana-
lyse als Proxy fiir das Potenzial positiver externer
technologischer Effekte (endogene Variable).

menspezifische Determinanten beachten. So wird
davon ausgegangen, dass die technologische Leis-
tungsfahigkeit des auslédndischen Tochterunter-
nehmens im Sinne von Forschung und Entwick-
lung (FuE) sowie Innovationsaktivitit das Entstehen
positiver externer technologischer Effekte befor-
dert,!! da der Konsum technologischen Wissens
durch Nichtrivalitdt gekennzeichnet ist. Des Wei-

11 MARIN, A.; BELL, M.: Technology Spillovers from FDI:
The Active Role of MNC Subsidiaries in Argentina in the
1990s, in: Journal of Development Studies 42, 2006,
pp- 678-697.
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Kasten 2:
Schétzverfahren und Modellspezifikation

Die abhingige Variable liegt in einer geordneten diskreten Auspriagung vor (nicht wichtig, wenig wichtig, wich-
tig, sehr wichtig, extrem wichtig). Der Effekt exogener Variablen auf die Wahrscheinlichkeit, dass eine be-
stimmte Auspragung eintritt, wird mit einem Ordered-Probit-Ansatz mit folgender Modellspezifikation geschitzt:

P(ETE,) = f{c + ZUL, + ZUL? + TL, + TECHINTERN, + TECHEXTERN;, + AUT, + ALTER;
+ GF; + EG; + Grofe; + Cdum; + Sdum; + &;).

Die Wahrscheinlichkeit fiir positive externe technologische Effekte (ETE;) wird durch folgende firmenspezifische
exogene Variablen bestimmt: den Anteil der einheimischen Zulieferungen an den Gesamtvorleistungen des
Tochterunternehmens in Prozent (ZUL,) sowie einen quadrierten Term dieses Wertes (ZUL;) fiir den Test auf ei-
nen nicht linearen Zusammenhang, die technologische Leistungsfahigkeit des Tochterunternehmens (71;) gemessen
als Median der Intensitdt von Produkt-, Prozess-, Marketing- und Organisationsinnovation, die interne technolo-
gische Verbindung mit dem Mutterkonzern (TECHINTERN;) gemessen an der Bedeutung des Mutterkonzerns als
Quelle fiir technologisches Wissen fiir das Tochterunternehmen, die externe technologische Verbindung mit ein-
heimischen Zulieferunternehmen (TECHEXTERN;) gemessen an der Bedeutung einheimischer Zulieferer als
Quelle fiir technologisches Wissen fiir das Tochterunternehmen, die Abhédngigkeit des Tochterunternehmens bei
Entscheidungen im Bereich der angewandten und grundlegenden Forschung (4UT;), die Dauer der Prisenz des
ausldndischen Investors im Gastland (ALTER;), die Art des Markteintritts des ausldndischen Investors approxi-
miert mit einem Dummy fiir Neugriindungen vs. Akquisitionen (GF;) und schlieBlich den Anteil des ausléndi-
schen Investors am Eigenkapital des Tochterunternehmens in Prozent (EG;). Zusétzlich werden Kontrollvariablen
eingefiihrt fiir die Grofe des ausldndischen Tochterunternehmens (Grdfe;) anhand der Mitarbeiterzahl (2005), die un-
beobachteten ldnderspezifischen Effekte (Cdum;) (mit Ruménien als Referenzgruppe) sowie die technologische
Intensitét des Sektors, in dem sich das Tochterunternehmen befindet (Sdum;) (mit dem Hightech-Sektor als Refe-
renzgruppe). In die Schitzung gehen 576 von insgesamt 809 Unternehmen der Originalstichprobe ein, da diese
Unternehmen fiir alle in der Schitzung benétigten Variablen eine giiltige Angabe gemacht haben. Die Verteilung
der 576 Unternehmen nach Léndern entspricht weitgehend der Verteilung in der Originalstichprobe (Kroatien
15,28%, Ruménien 29,86%, Polen 16,49%, Slowenien 4,86% und Ostdeutschland 33,51%). Die Giite des Ge-
samtmodells kann bei der Ordered-Probit-Schitzung anhand eines Likelihood-Ratio-Tests iiberpriift werden. Zur
Priifung des Gesamtmodells wird dabei der maximale Wert der logarithmierten Likelihood-Funktion (LL-Wert)
mit dem maximalen LL-Wert des so genannten Nullmodells verglichen. Ist der erhaltene Wert groBer als der theo-
retische Wert der Chi-Quadrat-Verteilung, so ist der Erklarungsbeitrag des geschétzten Modells signifikant. Dar-
iiber hinaus kann der Likelihood-Ratio-Index (auch Pseudo R”) berechnet werden. Der Likelihood-Ratio-Index
kann Werte zwischen null und eins annehmen, wobei eins einen perfekten Erklarungswert des Modells anzeigt.

teren wird argumentiert, dass die konzerninterne
Einbettung der technologischen Aktivititen des
Tochterunternehmens eine entscheidende Rolle
spielt. Wenn das Tochterunternehmen sehr um-
fangreich technologisches Wissen aus dem Mutter-
konzern erhilt, so wird auch das Potenzial fiir posi-
tive externe technologische Effekte bei einheimischen
Zulieferern erhoht.!?2 Ebenso wird unterstellt, dass
eine iiber die reine Marktbeziehung hinausgehende
Interaktion des auslédndischen Tochterunterneh-
mens mit einheimischen Zulieferunternehmen das
Potenzial fiir externe Effekte steigert.!> Denn
wenn einheimische Zulieferunternehmen techno-
logisches Wissen besitzen, das fiir das ausléndi-
sche Tochterunternehmen von Interesse ist, kann

12 SCOTT-KENNEL, J.; ENDERWICK, P., a. a. O.
13 JINDRA, B. et al., 2008, a. a. O.
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durch Kooperationen ein gegenseitiger Wissens-
transfer in Gang gesetzt werden. Dabei ist die kon-
zerninterne und -externe technologische Kooperation
von der Autonomie der ausldndischen Tochter-
gesellschaft abhédngig.

Die Startphase der Investition ist fiir den aus-
landischen Konzern in der Regel durch ein hohes
Mal an Informationsasymmetrie und Unsicherheit
gekennzeichnet. Infolgedessen dominiert eher eine
Strategie der zentralisierten Entscheidungen.!4 Mit
zunehmender Dauer der Anwesenheit im Gastland
wird die Strategie der zentralen Entscheidung je-

14 GIROUD, A.: Transnational Corporations, Technology and
Economic Development: Backward Linkages and Knowl-
edge Transfer in South-East Asia. Edward Elgar: Chel-
tenham 2003, pp. 45 et seq.
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Abbildung:

Bedeutung auslidndischer Tochtergesellschaften als Quelle fiir FuE und Innovationen in einheimischen

Zulieferunternehmen 2007

- nach Standort der ausldndischen Tochtergesellschaften, Antworten in % -

Ruménien

Kroatien

Ostdeutschland

Slowenten _

® Auslandische Tochterunternehmen sind wichtige, sehr wichtige oder extrem wichtige technologische Wissensquelle

Auslandische Tochterunternehmen sind eher unwichtige oder keine wichtige technologische Wissensquelle IWH

50% 60% 70% 80% 90% 100%

Quellen: IWH-FDI-Mikrodatenbank 2007; Berechnungen und Darstellung des IWH.

doch zunehmend ineffizient.!> Um einheimische
Effizienzvorteile, wie die Verfligbarkeit spezieller
Inputs, optimal nutzen zu konnen, bendtigt das
Tochterunternehmen ein gewisses Mall an Auto-
nomie.

Zudem finden sich in der Literatur einige wei-
tere Ad-hoc-Annahmen, die in der empirischen
Analyse Beriicksichtigung finden sollen. So wird
unterstellt, dass bei Akquisitionen durch einen
ausldndischen Investor im Gegensatz zu Neugriin-
dungen bestehende Zuliefernetzwerke zumindest
teilweise iibernommen werden, was die Aussicht
auf positive externe technologische Effekte erho-
hen konnte.!® Ebenfalls wird vermutet, dass die
Hohe der auslédndischen Beteiligung eine Rolle
spielt. So kann ein Joint Venture mit einhei-
mischer Beteiligung eine positive Wirkung auf das
Uberleben existierender Zuliefernetzwerke haben.
Es wird ebenso angenommen, dass einheimische
Zulieferungen und die externe technologische Ein-
bettung mit der Dauer der Anwesenheit des aus-
ldndischen Investors zunehmen.!”

I3 CASTELLANI, D.; ZANFEI, A.: Multinational Firms, In-
novation and Productivity. Edward Elgar: Cheltenham
2006, p. 28.

16 JINDRA, B. et al., 2008, a. a. O.
17 CASTELLANI, D.; ZANFEL A., a. a. O.
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Potenczial fiir positive externe technologische
Effekte in Mittel- und Osteuropa stirker
als in Ostdeutschland

Eine erste deskriptive Analyse zeigt, dass sich nur
etwas weniger als die Halfte (45%) aller befragten
Tochtergesellschaften als wichtige, sehr wichtige
oder extrem wichtige Quelle fiir technologisches
Wissen bei einheimischen Zulieferern einschétzt.
Dieser Anteil variiert zwischen 53% und 45% in
den mittel- und osteuropdischen Lindern und liegt
mit 29% in Ostdeutschland deutlich niedriger (vgl.
Abbildung).

Im néchsten Schritt wird iiberpriift, inwiefern
sich das Potenzial fiir positive externe technologi-
sche Effekte bei einheimischen Zulieferunterneh-
men neben den ldnderspezifischen Aspekten auch
durch andere Faktoren erklédren ldsst. Dazu wird die
Wirkung firmen-, sektor- und ladnderspezifischer
EinflussgroBen auf die Wahrscheinlichkeit fiir ex-
terne technologische Effekte zugunsten einheimischer
Zulieferunternehmen geschétzt (vgl. Kasten 2).

Technologische Aktivitiiten und deren lokale und
globale Vernetzung steigern externe Effekte

Den Ergebnissen der Ordered-Probit-Schitzung
(vgl. Tabelle) kann entnommen werden, dass die
Vorzeichen der Koeffizienten des Anteils der ein-
heimischen Zulieferungen sowie die des entspre-
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chenden quadrierten Terms auf einen nicht linea-
ren Zusammenhang zwischen dem Anteil an ein-
heimischen Zulieferungen und dem Potenzial fiir
positive externe technologische Effekte schlielen
lassen. Somit steigt das Potenzial mit dem Anteil
der Zulieferungen nur bis zu einem bestimmten
Punkt und flacht dann ab oder fillt sogar wieder.
Ebenso zeichnet sich auch recht deutlich ab, dass
sowohl die technologische Leistungsfahigkeit des
Tochterunternehmens als auch die konzerninterne
sowie die externe Integration dieser technologi-
schen Aktivitidten und ein gewisser Grad an Auto-
nomie des Tochterunternehmens in der Forschung
und Entwicklung einen deutlich positiven Einfluss
auf die Wahrscheinlichkeit externer technologi-
scher Effekte zugunsten einheimischer Zuliefer-
unternehmen hat. Diese Ergebnisse entsprechen
dem Stand der neueren Literatur, die auf eine ak-
tive technologische Rolle des Tochterunternehmens
als ein zentraler Faktor zur Erkldrung externer
Effekte verweist.!8

Die externe technologische Verbindung wurde
in der vorliegenden Untersuchung durch die Be-
deutung einheimischer Zulieferunternehmen als
Quelle technologischen Wissens fiir FuE und In-
novationen beim auslidndischen Tochterunterneh-
men approximiert.

Der positive Effekt dieser Einflussgrole weist
auf die Bedeutung der absorptiven Kapazitit oder,
allgemeiner, die Qualitdt der einheimischen Wis-
sensbasis im Gastland als entscheidenden Faktor zur
Erklidrung externer Effekte hin. Dies steht im Ein-
klang mit den vorausgegangenen Studien des
IWH.!? Ebenfalls weisen die Ergebnisse darauf hin,
dass Akquisitionen vs. Neugriindungen als Markt-
eintrittsform ausldndischer Investoren einen positi-
ven Effekt haben. Es zeigen sich in der Schitzung
auch signifikante negative Lindereffekte flir Polen,
Kroatien und Ostdeutschland im Vergleich zur Re-
ferenzgruppe Ruménien. Dieses Ergebnis deutet dar-
auf hin, dass die Potenziale fiir externe Effekte
durch ausléndische Direktinvestitionen umso hdher
sind, je weiter der Abstand des Gastlandes vom in-
ternationalen Stand der Technologie ist.20

18 MARIN, A.; BELL, M., a.a. 0. — CASTELLANI, D.;
ZANFEL A., a. a. O.

19 STEPHAN, J.; JINDRA, B., a. a. O. — JINDRA, B. et al.,
2008, a. a. O.

20 FINDLAY, R.: Relative Backwardness, Direct Foreign In-
vestment, and the Transfer of Technology — A Simple Dy-
namic Model, in: Quarterly Journal of Economics 92,
1978, pp. 1-16.

370

Tabelle:

Ergebnisse der Ordered-Probit-Schitzung
Exogene Variablen Koeffizienten
Firmenspezifische Variablen

%lrllltieerf:l:éﬁnmgeil einheimischer 0,0187%*
Zulieferungen einheimischer 0.0002%%%
Unternehmen (quadriert) ’
ot
ggﬁiir(rllli]?l‘gme technologische 0,1920%+
I\E/);tririrrllt(:l lt;cghnolo gische 0.3770%+*
Abhéingi.gkeit bei Entscheidungen 0.1518%*
im Bereich FuE ’
Fnanie
sustindischen Tvesor 00041
Neugriindung vs. Akquisition —-0,1759*
ot Mitbeturdes | g0z
Léinder- und sektorspezifische

Variablen

Landereffekte (Referenzgruppe

Ruménien):

Polen —0,4434**
Kroatien —0,5158**
Ostdeutschland —0,7916%**
Slowenien —0,2869
Industrieeffekte

(Referenzgruppe Hightech):

MedHightech 0,1084
MedLowtech 0,1983
Lowtech 0,2256
Modellgiite

Anzahl der Unternehmen (7) 576
Likelihood-Ratio-Test 224,32
Probability-Value 0,0000
Log Likelihood =726,77
zi;l;eellll(lllgcl)ecl)Ratlo Index 0.1337

Quelle:

IWH.

***  Signifikanzniveau von 1%; ** Signifikanzniveau von 5%;
* Signifikanzniveau von 10%.

IWH-FDI-Mikrodatenbank 2007; Berechnungen des
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Einbindung auslindischer Unternehmen in die
lokale Wertschopfung allein reicht nicht

AbschlieBend stellt sich vor dem Hintergrund der
empirischen Ergebnisse sowie der skizzierten theo-
retischen Uberlegungen die Frage, wie Transfor-
mationslédnder aus technologischer Perspektive am
stirksten von auslédndischen Investoren profitieren
konnen. Die Einbindung in lokale Wertschop-
fungsketten allein ist eine notwendige, aber keine
hinreichende Bedingung zur Generierung externer
technologischer Effekte in der einheimischen Zu-
lieferindustrie. Der Wirtschaftspolitik des Gastlandes
steht eine Reihe von Maflnahmen zur Verfiigung,
welche die Bildung lokaler Zulieferbeziehungen
befordern konnen. Dazu zédhlen vor allem ,,Local-
Content-Politiken®, welche die Investoren zwingen,
einen entsprechenden Teil der Vorleistungen lokal
zu beziehen. Allerdings ziehen verschiedene Stu-
dien die Effektivitit dieser MaBinahmen in Zwei-
fel, da Investoren auf Eigenproduktion ausweichen
oder einen anderen Standort wihlen konnen, soll-
ten die Effizienzeinbuflen im Vergleich zur freien
Beschaffung zu groB sein.2! Vielversprechender
sind Maflnahmen der Wirtschafts- und Investitions-
forderagenturen zur Bildung von Zulieferkontakten,
welche die Informationsbereitstellung fiir ausldn-
dische Investoren, Messen und Ausstellungen so-
wie technologische Aufwertungs- und Trainings-
maBnahmen bei potenziellen Zulieferunternehmen
umfassen konnen, um die absorptive Kapazitit zu
erhohen.

FuE- und Innovationsforderinstrumente nutzen,
um auslindische Unternehmen einzubinden

Die vorliegende Untersuchung zeigt recht deutlich,
dass ausldandische Tochterunternehmen, die tech-
nologisch aktiv sind, ein hoheres Potenzial zur
Entfaltung positiver externer Effekte besitzen.
Diese Tochterunternechmen arbeiten jedoch nicht
isoliert an FuE- und Innovationsprozessen, son-
dern sowohl mit dem Mutterkonzern als auch mit
anderen Unternehmen vor Ort. Somit ist die Ent-
wicklung der technologischen Leistungsfahigkeit
bei einheimischen und auslidndischen Unterneh-
men flir Transformationsldnder aus wirtschaftspo-
litischer Sicht von herausragender Bedeutung, um
externe Effekte zu stimulieren. Dies kann zum ei-

21 BELDERBOS, R.; CAPANELLI, G.; KUJOJI, F.: Back-
ward Vertical Linkages of Foreign Affiliates: Evidence
from Japanese Multinationals. World Development 29 (1),
2001, pp. 189-208.
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nen durch Anreize fiir Investitionen in FuE und In-
novationen in Unternehmen gewéhrleistet werden.
Zum anderen sind Verbundprojekte im Bereich FuE
und Innovationen geeignete Instrumente, da sie
FuE-Kooperationen zwischen auslédndischen Tochter-
unternehmen und einheimischen Zulieferunterneh-
men sowie Offentlichen Hochschul- und Forschungs-
einrichtungen stimulieren.?2
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22 7Zu einem positiven Urteil der Verbundforderung kommt
auch die vom IWH durchgefiihrte Studie zur Evaluierung
der Forschungsforderung im Freistaat Sachsen. Vgl.
GUNTHER, J. et al.: Evaluierung der FuE-Projektforde-
rung des Siachsischen Staatsministeriums fiir Wirtschaft
und Arbeit — Endbericht. IWH-Sonderhefte 3/2008. Halle
(Saale) 2008.

* Martin-Luther-Universitit Halle-Wittenberg (MLU).
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